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Das Problem: Ausgangslage

Die Excel-Holle

Chaotisches Datenmanagement & Kennzahldifferenzen
%Q
D [ ]
’é‘é rP

Fehlende Automatisierung,
Historisch gewachsene Datensilos hoher manueller Aufwand

4 pem—TN



Das Problem:

Eine neue Hoffnung

Kann Power Bl die Probleme losen?

Chaotisches Datenmanagement

Historisch gewachsene Datensilos

m

Strukturiertes
Datenmanagement
mit Dataflows &
Datamarts

100 TB Speicher,
400 GB groRe
Modelle

Optimale
Zusammenarbeit
durch Power Bl
Service
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Das Problem: Ernuchterung

Alte und neue Probleme

Chaotisches
Datenmanagement

Das ging doch
sogar in Excel ...

Kennzahldifferenzen

Wie muss ich
die Tabellen
verbinden ... hdh ...
Star Schema?

Hoher manueller
Aufwand

Diese DAX-Formel
treibt mich in den
Wahnsinn!!!

Datensilos
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Technologisch erfullt Power Bl alle
Voraussetzungen, aber um daraus Mehrwert
zu generieren, brauche ich...

Bl-Grundlagen-Wissen (z.B. Star Schema)

Das Problem:

Ursachenforschung
Methodisches Vorgehen fur Power-Bl-Projekte

Warum nutzt mir Power

n L 7
Power-Bl-Know-how & Ansprechpartner bei Hurden Bl im Moment nichts*
Das richtige Team & klare Anforderungen

Design matters: Wer begeistern will, braucht (auch) gute Reports
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& Vorgehen
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Losung & Vorgehen: Scalable Self Service Bl
Scalable Self-Service Bl: Vorgehen fur erfolgreiche Power Bl Projekte

DAX-Schulung &
Expert Coaching

: Coaching Coaching Coaching
2 SEig ATIEFRETVEEEEn Sl Datenmanagement Datenmodellierung Reports & APP

Zeit

conyrineiy LUNIS



Losung & Vorgehen: Scalable Self Service Bl

Scalable Self Service Bl

Scalable Self Service Bl

Reports

— Dataset

Datamart

Business Core

Schnell & agil

Time Intelligence
(Modul)

Dokumentation

Analysedaten

Prozessdaten

Rohdaten
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Losung & Vorgehen:

Scalable Self Service Bl

Scalable Self Service Bl: Skalierbarkeit

Bl- Reifegrad

Scalable Self Service Bl

QUNIS Enterprise Architektur

Schnell & agil

Reports <

Dataset

Datamart

Business Core

Time Intelligence
(Modul)

Dokumentation

Skalierbar

Analysedaten

Prozessdaten

Historisierung

Premium Dataset or AAS

Datamart

Business Core

Raw Core

I
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Losung & Vorgehen: Scalable Self Service Bl
Scalable Self Service Bl: Vorteile

Schafft Briicke zwischen

Bl- Reifegrad Fachbereich & IT

Scalable Self Service Bl QUNIS Enterprise Architektur

o}

Auch geeignet bei geringem BI-
Reifegrad

Schnell & agil durch bewahrtes
Vorgehen und fertige Module
(z. B. Time Intelligence)

— Dataset

Gleiche Quality Gates wie im
T T Enterprise

Premium Dataset or AAS

Skalierbar ins Enterprise Bl

Analysedaten

Prozessdaten
Einsatz als technische

T Intell T Konzeption fur Enterprise Bl
ime Intelligence moglich
(Modul) Historisierung

T Fachanwendertauglich

Schnell & agil

Dokumentation

Coaching ist Teil der Losung

Skalierbar
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Design matters

Konzepte fur die Gestaltung einheitlicher Berichte in Power Bl

Farbkonzept Integrierte Seitennavigation Standardfilter
Power Bl Template Buttons & Formen Visuals / Interaktionen
Lesezeichen Datenschnitte
Drill through Synchronisation von Datenschnitten

Einheitliche & ansprechende Berichte in Power Bl erstellen!
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Design matters

Designkonzept: Power Bl Template

SCRIMS & Hintergrunde Benutzerdefiniertes Design Power-Bl-Vorlage.pbit

O 0 QUNIS

.pbit -> Microsoft Power Bl

- Fortgeschritten
Basic / Standard g Desktop-Vorlage

{
Design anpassen NI Faren Name und Farben X 2 "name": "Design template with visuals V@.4 by QUNIS",
"dataColors™": [
Name und Farben Nme 4 "#126E82",
"#51C4D3",
EA3CEOET
"#DSE7F4",
Designfarben - "
#F2F2F2",
"#ccceee”,
"#BO89AB",
"#807090"
1
o "bad": "#FFeeee",
UUNIb "neutral”: "#FFD72B",
Farbe 8 #7ACA@R" ,
.7 : "#FFoeee"
"#FFD72B",
"maximum": "#7ACA@@",
Stimmungsfarben © "foreground": "#252423",

"foregroundNeutralSecondary”: "#6@5E5C",
"backgroundLight": "#F3F2F1",
"foregroundNeutralTertiary": "#B3BOAD",
"background"”: "#FFFFFF",
"backgroundNeutral™: “"#C8C6C4",

Negativ Positiv Neutral

Abweichende Farben ©

"textClasses": {
"label":
"fontFace": "Segoe UI",

0 A ch q
Ubernehmen Abbrechen “fontsize": 9,

"color": "#0600000"

1
"callout": {
“fontFace"

"Segoe UI",
"fontSize": 25,
“color": "#0600000"

by
EtitTes it
"fontFace": "Segoe UI",

g "fontSize": 14,
40 "color": "#000000"
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Design matters

Navigationskonzept

Seiten &« | [ Datei v > Exportieren v & Freigeben W In Teams chatten @ Einblicke erhalten [ Abonnieren ¢ Bearbeiten +++

Sales Amount in € with LY S M S O QUNIS -

| Sales Amount

Sales Amount | Analysis
Date Year Course of time 2020 Buttons
v L 2017 @ACT ®LY
v 2018

— 2,0 Mio. 1874 Tsd.
] 2019 i 1781 Tsd. o

- N/
LY: 5,84 Mio. (+179.87 % i P 1.673 Tsd.
S .Integrl?rte. M 2020 ( o 1643 Tsd 1551Td.
: 447 Tsd.
eitennavigation, ,,, 1,5 Mio. s 1372 Tsd.
1.050 Tsd.  1.046 Tsd.
1,0 Mio. 858 Tsd.
Sales Territory 771 Tsd. ey
AR Suchen 5 Tsdl. JBD7 Tsd. 5T N 47sd. [ 1. IS Tsd. RS Tsd. =
[[] Alle auswahlen 0,5 Mio. 3 Tsd. 0 Tsd. 9 Tsd. >0
© O Europe LY: 624,50 Tsd. (+200.14 %)
‘ Mai

N [C] North America 0,0 Mio

Januar Februar Mérz April Juni Juli August  September Oktober November Dezember

N [ Pacific

Sales Territory Product

Products ProductCategoryName eCT LY

£ Suchen Bikes 15.359.502,36  5.839.695,33 Lesezelchen

[] Alle auswahlen [# Accessories 668.241,53 2.147,08
Clothing ‘ 323.806,45 642,79

N [] Accessories .
blanthsCmenies Gesamt 16.351.550,34 5.842.485,20

~ [] Bikes
~ [] Clothing

Europe

Pacific
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Design matters Interaktion
Visualisierungen
Filterkonzept

Sales Amount in € with LY

Y Filter

£ suchen

Course Of time 2020 Filter fur dieses Visual

] 2017 &ic @ %

ist (alle)

| 2018 w

2,0 Mio. 1.874 Tsd. ist (alle)
2019 1.781 Tsd. s
LY: 624,50 Tsd. (+200.14 %) 1.643 Tsd. 1.673 Tsd. o
2020 1.551 Tsd. ist (alle)

. 1447 Tsd.
1.5 Mio. Quarter
2021 e 1.285 Tsd. i s

1.050 Tsd.  1.046 Tsd. D
ist (alle)

1,0 Mio. 858 Tsd. (

Sales Territory 771 Tsd.

O Suche . 495 Tsd. | 507 Tsd. 555 Tsd. - 524 Tsd. | 486 Ted. | 935 Tsd. | 538 Tsd.
0,5 Mio. 373 Tsd. | 400 Tsd. | 359 Tgq, :

Hier Datenfelder hinzufugen

Filter fur diese Seite

[] Alle auswahlen

LY: 624,50 Tsd. (+200.14 %)

Hier Datenfelder hinzufugen

Europe

M t - 0,0 Mio. . . z
il Januar Februar Marz April Mai Juni August  September Oktober November Dezember Filter fr alle Seiten

Sales Territory Product

Products AC / OACT OLY

0

] Pacific

Hier Datenfelder hinzufigen

Alle auswahlen

08 Mio. - 1.8 Mio. Standard Filter

North America Bikes
] Bikes 0,2 Mio. 0,6 Mio.

Accessories

_| Clothing
0,6 Mio. | 0,1 Mio.

Europe Accessories
0,2 Mio. 0,0 Mio.

’ 0,0 Mio.
. ifi Clothir
Datenschnitte o 7 1 0.0 Mio.
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Design matters

Beispiel: KPI Controller

Country

KPI Controller

Germany

B the Netherlands
Total Sales Total Sales

[[AT 1T

Month Month

Average Cost and Price Sales by Subcategory Sales by Class

@ Average

me

yName

ClassName

|
-
d

ProductSubcategoryNa

ProductCategor

Audic

-
- —
o

Total Sales

Average Unit Cost and Average Unit Total Sales
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&

Lesezeichen 2

KPI Controller

Total Sales

69

Jul Avg Sep

Unit Price vs Cost (Avg)

@ Unit Price @ Unit Cost

‘ Sales by Subcategory

Projectors & Screens _ 211
pesctops [ 103
o N
smart phones & Poas [ ¢
Printers, Scanners & Fax - 55
Touch Screen Phones [ 5
monitors [ 26
Computers Accessories || 1.0
Home & Office Phones I 1.0
Cell phones Accessories I 08
MPAZMP3 ' 06
Racording Pen | 04

Bluetooth Headphones | 0.1

copyrianeey LUNIS
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Beispiel: KPI Controller




Design matters

Beispiel: KPI Controller

Country

KPIl Controller

Germany

Bl the Netherlands

Feb Mar Apr May I u ) Sep Oct Nov De

Month

Total Sales Total Sales

n Feb Mar Apr May Jur Ju ep Oct N

Total Sales

]
Month

Average Cost and Price Sales by Subcategory Sales by Class

age U

ProductSubcategoryName

e h
2M

0 200 M 1 Total Sales

Average Unit Cost and Average Unit Total Sales

21

KPI Controller
6 Total Sales

-

’ Unit Price vs Cost (Avg)

@ Unit Price @ Unit Cost

‘ Sales by Class

Economy - 74

Total Cost
3.0M
28M 3.0M
24AM
1.8M
Jan Feb Mar Apr May

-
-

Sales by Subcategory

Projectors & Screens. _ 211
Desktops - 103
Laptops - 8.2

Smart phones & PDAs - 81

Printers, Scanners & Fax - 55
Touch Screen Phones - 51
Monitors . 26
Computers Accessories I 1.0
Home & Office Phones I 1.0
Cell phones Accessories l 0.8
MPA&MP3 I 0.6
Recording Pen | 04

Bluetooth Headphones ! 01

24M 25M

M 1.9M 2.0M

1.9M
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Phone: +49 8034 99591 0
E-Mail: team@aqunis.de

Flintsbacher Stral3e 12
83098 Brannenburg

DAY
2210) 2 o
QUNIS GmbH
WWW.QUNIS.DE

LUNIS




